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Widerstandsfahigkeit in der Krise
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Plettenberg, im Januar 2021

Die Krise hat den deutschen Mittelstand stark getroffen. Anfang letzten Jahres befand sich die
Industrie in einer deutlichen Beruhigung, dann kam Corona. Doch auch wenn durch den ersten
Lockdown die plotzliche Rezession kam, so traf sie die kleinen und mittelstandischen Unternehmen
nicht unvorbereitet. Bereits im Vorjahr glanzte der Mittelstand mit einer Eigenkapitalausstattung von
fast 40 %. Durch ein vorbildliches Wirtschaften wurde neben der gestiegenen Eigenkapitalquote
auch der Liquiditatspuffer angehoben. Kontinuierlich wurden Teile des Gewinns nicht
ausgeschuttet, sondern thesauriert und in das eigene Unternehmen investiert.

Auch wenn eine grol3e Anzahl von Unternehmen die Krise aus eigener Kraft meistert, sind nicht
wenige auf finanzielle Hilfen angewiesen. Bund und Lander haben mit ihren Corona-Soforthilfen
eine richtige Antwort auf die Krise gegeben. ,Noch vor Aktivierung dieser Unterstitzung hatten wir
einen eigenen Sonderfonds fir unsere Kunden aufgelegt. Damit wurden auf unbtrokratische Weise
die akuten finanziellen Engpasse beseitigt. Solch eine schnelle Hilfe war in unserer
Bankenlandschaft vor Ort einzigartig“, betonte Kai Hagen, Vorstandsvorsitzender der Vereinigten
Sparkasse im Markischen Kreis.

Die stérksten Einbriiche hatten und haben die Sparten Tourismus, Eventgeschéft, Gastgewerbe,
Kreativwirtschaft und Automotive zu verzeichnen. Aber nicht alle Branchen brachen ein. Vor allem
Bau, Gesundheit und Sozialwesen punkteten mit Wachstumsraten. Durch ein flexibles
Kostenmanagement schafften es viele Unternehmen, in der Gewinnzone zu bleiben. Mit ihrer
finanziellen Stabilitat konnten somit die meisten Unternehmen temporare Verluste aus eigener Kraft
Uber ihr Eigenkapital, respektive ihre vorhandene Liquiditat, kompensieren.

Der Schlussel zur Bewaltigung der wirtschaftlichen Folgen dieser Krise liegt in der Investitions-
bereitschaft und Investitionsfahigkeit der Unternehmen. Denn nur durch Investitionen in neue
Produkte, Prozesse und Vertriebswege kann der strukturelle Wandel, der bereits vor Corona
eingesetzt hatte und durch die Entwicklungen der letzten Monate massiv verstarkt wurde,
gemeistert werden. Gegenwartig haben fast 90 % der kleinen und mittelstandischen Unternehmen
ihre langfristigen Investitionsplane auf Eis gelegt. Gerade die am starksten von der Krise
betroffenen Unternehmen, deren Geschaftsmodelle zum Teil komplett in Frage gestellt wurden,
haben jetzt den groR3ten Investitionsbedarf.

In der Vergangenheit wurden verschiedene Rahmenbedingungen angepasst, um die Krise zu
bewadltigen. Die befristete Aussetzung der Insolvenzantragspflicht, das Kurzarbeitergeld, die
Betriebskostenzuschiisse und die Sonderkredite sollten den Unternehmen die notwendige Zeit und
die bendtigten Mittel verschaffen, um ihr Geschaft aufrecht zu erhalten bzw. wiederaufzubauen.
Hinzu kamen Mal3nahmen zur Stutzung des Konsums, wie z. B. die temporare
Mehrwertsteuersenkung.

In Zeiten von historisch niedrigen Bauzinsen erlebten die Baubranche und die Immobilien einen
wahren Boom. ,In Corona-Zeiten setzten und setzen viele auf das Betongold. Es werden zahlreiche
Eigentumswohnungen und Hauser gekauft und gebaut®, so Kai Hagen. Davon profitieren wiederum
die Bauunternehmer und die Bauwirtschaft im Allgemeinen. ,Wir messen diesem starken Trend
eine groRe Bedeutung zu. Deswegen haben wir uns in Plettenberg und Werdohl speziell fir diesen
Bereich personell verstarkt. Unsere Immobilienmaklerin Jana ARhoff betreut sowohl Objekte und
Flachen von Privat- als auch von Gewerbekunden®, erklarte Hagen.

Sie steht allen Interessierten als Ansprechpartnerin zuverlassig und kompetent zur Seite.



,Die Lage ist ernst, denn die Corona-Krise ist trotz anlaufender Impfmafinahmen alles andere als
Uberwunden. Aktuelle Verscharfungen der bisherigen Einschrankungen bestétigen das. Ein
Lichtblick ist die Einschéatzung der Wirtschaftsweisen fur einen Aufschwung im Frihjahr 2021.

Wie in der Vergangenheit stehen wir auch kinftig verlasslich an der Seite unserer Kunden, um
aufkommende Herausforderungen gemeinsam zu meistern. Denn jeder Mittelstandler, der Corona-
bedingt den Betrieb einstellen musste, wirde schmerzlich fehlen, wenn die Konjunktur wieder
anspringt.

So waren wir im Geschaftsgebiet die einzige Bank, die keine Geschaftsstellen wegen des
Lockdown‘s geschlossen hatte, denn uns kommt in der Krise eine zentrale Rolle zu. Wir sind es,
die Briicken bauen, damit Ratenkredite und Hausfinanzierungen nicht platzen. Wir haben uns um
Uberbriickungskredite gekiimmert, damit Unternehmen sich iber Wasser halten konnten oder
intelligente Strategien im Vermogensanlagebereich geschaffen, um das Niedrigzinsniveau zu
umschiffen. Entscheidungen werden bei uns schnell und vor Ort getroffen. Das liegt daran, dass wir
aufgrund unserer regionalen Verwurzelung und oft jahrzehntelangen Kundenbeziehungen
besonders nah an der regionalen Wirtschaft, den Betrieben und ihren Stammkunden sowie
unseren Privatkunden sind. Wir kennen die Angste und Néte der Menschen vor Ort. Das kann
keine Direktbank®, so Kai Hagen abschlief3end.

Exkurs Diagnose Mittelstand:

Diese Untersuchung legt der Deutsche Sparkassen- und Giroverband (DSGV) bereits zum 20. Mal vor. Basis dafir ist die
groRte systematisch auswertbare Sammlung von Jahresabschlissen deutscher Unternehmen mit etwa 300.000 Bilanzen,
erganzt um eine Sparkassen-Expertenumfrage.



